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Assertividade...o que seria Isso?

Ha inimeras definicdes possiveis para o termo. No
Clube de Negociadores, nds a consideramos uma
Soft Skill e a definimos como sendo a “Capacidade
de afirmar os proprios direitos e expressar
pensamentos, sentimentos e crencas de maneira
direta, clara, honesta e apropriada ao contexto, de
modo a ndo violar o direito das outras pessoas.”

Na teoria parece simples, mas vocé parou para
pensar quantos fatores podem influenciar no

emprego da assertividade ? Que tal assistirmos a
um video aprofundando um pouco esse tema?

Clique aqui e assista, é bem legal!
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ASSERTIVIDADE NAO E
GROSSERIA
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Quando falamos sobre o tema assertividade, ndo é raro percebermos uma
associacdo direta a comportamentos considerados negativos - alguns exemplos
sao a agressividade, a grosseria e a insensibilidade. Mas sera que, de fato, essa
associacdo estd correta?

Uma das formas de entender a assertividade é a intensidade pela qual uma pessoa
persegue a consecucdo/atingimento dos seus objetivos. Como tudo na vida, 0
excesso dessa intensidade pode desencadear comportamentos indesejaveis e, no
limite, prejudicar os relacionamentos e 0s resultados finais.

E qual seria o impacto de uma baixa assertividade? Ela implicara em abrir mao dos
proprios objetivos, 0 que pessoalmente podera levar ao sentimento de frustracdo e
institucionalmente ao fracasso daquela acdo especifica.

0 emprego equilibrado dessa Soft Skill tem se mostrado como chave para o0
atingimento das metas, ao mesmo tempo em que preserva as relacges.


https://www.youtube.com/watch?v=DK5PTOqh2nI
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A guerra continua — e o frio se aproxima!

Na edicdo passada falamos sobre as restricbes que a Russia vinha fazendo ao
fornecimento de gas para 0s paises europeus, que tem a Alemanha como pais
mais afetado (caso queira ler essa mateéria, clique aqui).

0 desequilibrio do poder entre as partes se agravou ainda mais no més de
setembro. Vladimir Putin mostrou sinais de endurecimento em relagao a essa
questdo e também quanto ao fornecimento de fertilizantes, grdos, ameaca de
emprego de armas nucleares, além de ter convocado reservistas.

Um outro ponto, no entanto, colocou ainda mais tensdo na regido: o surgimento
de trés grandes vazamentos nos gasodutos Nord Stream 1 e 2 no Mar Baltico,
levando ao surgimento de bolhas de até 1 Km de diametro na superficie.

Embora os gasodutos explorados por um consdrcio vinculado ao grupo russo
Gazprom estejam fora de operacdo por conta da guerra, suas tubulacdes
permanecem cheias de gas.

Tanto o governo Russo quanto a Primeira Ministra Dinamarquesa mostraram-se
extremamente preocupados com o0s incidentes. Nao estao sendo descartadas
hipéteses - nem mesmo de sabotagem - posto que, nas palavras dos
representantes da Gazprom, é incomum que trés tubulacbes apresentem esse
tipo de problema em um mesmo dia.

Por sua vez, a Alemanha fechou um acordo para recebimento de gas com 0s
Emirados Arabes. A quantidade contratada - que cabe em um cargueiro - é
insignificante em face do consumo do pais, mas significa um gesto importante
na construcdo de alternativas para reduzir a dependéncia do gas russo.

Ideias para reequilibrar o poder nessa situagao? Clique aqui e conte pra gente!


https://membros.clubedenegociadores.com/wp-content/uploads/Newsletter-CDN013_Set22.pdf
https://www.cnnbrasil.com.br/internacional/putin-presidira-cerimonia-de-adicao-de-territorios-ucranianos-a-russia/?utm_source=newsletter&utm_medium=email&utm_campaign=news&utm_id=thenewscc
https://g1.globo.com/jornal-nacional/noticia/2022/09/26/aumentam-protestos-na-russia-contra-convocacao-de-300-mil-reservistas-para-lutar-na-ucrania.ghtml
https://noticias.uol.com.br/ultimas-noticias/afp/2022/09/27/bolhas-surgem-no-mar-baltico-apos-anuncio-de-vazamentos-nos-gasodutos-nord-stream.htm
https://www.cnnbrasil.com.br/internacional/conselho-do-atlantico-norte-diz-que-danos-no-oleoduto-foram-de-atos-deliberados/?utm_source=newsletter&utm_medium=email&utm_campaign=news&utm_id=thenewscc
https://valor.globo.com/mundo/noticia/2022/09/26/alemanha-fecha-acordo-de-fornecimento-de-gas-com-os-emirados-arabes-unidos.ghtml
mailto:edilson.farias@clubedenegociadores.com
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Titicas de Negocia gio?

de Taticas de Negociagdo!

Visitar o Observatorio
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Tatica do Més

Uma das atividades realizadas no Clube de Negociadores é o desenvolvimento
de taticas aplicaveis as negociacdes. Reunidos semanalmente, membros com
grande expertise e experiéncia em negociagdo ndo apenas discutem e
compilam aquelas ja existentes nos livros, mas também desenvolvem novas
taticas - EXCLUSIVAS! Fruto desse trabalho, temos hoje 0 mais completo
acervo de taticas de negociagdo existente no Brasil - e, quica, no mundo - que
em breve vai virar um livro (aguardem!).

Mensalmente divulgamos uma dessas tdticas nas nossas comunidades do
WhatsApp. A deste més sera a da “Ancoragem”, que pode ser sinteticamente
descrita como sendo aquela na qual é criado um ponto de referéncia na
negociacdo, de modo que as discussdes girem em torno desse parametro.

0 negociador faz uma proposta-ancora favoravel a ele, com forte
argumentacdo, para torna-la ponto de referéncia e influenciar a percepcdo da
outra parte sobre os limites da negociacdo. Geralmente a ancora consiste em
uma proposta bem acima ou bem abaixo do desejado, conforme o caso, para
obter margem (“gordura”) no processo negocial.

Quer saber como ela funciona, seus efeitos desejados, riscos e,
principalmente, como neutraliza-la? Se vocé ja faz parte do nosso Clube de
Assinaturas, basta aguardar a liberagdo do acesso (neste més serd no dia 11).
Se AINDA ndo faz, esta esperando exatamente o qué para se juntar a ngs?

Assine ja


https://chat.whatsapp.com/EFIsqUc2VEaBL7DimCjas0
https://assine.clubedenegociadores.com/
https://membros.clubedenegociadores.com/observatorio-de-taticas-de-negociacao/
https://clubedenegociadores.com/o-que-sao-taticas-de-negociacao/
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TATICAS

APLICAVEIS A
NEGOCIACOES

Segunda Edicdo

E-book

clubedenegociadores.com
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0 que ja era 6timo ficou ainda melhor!

Na edicdo de junho da Clubnews, disponibilizamos um e-book cujo contetido
poderia funcionar como um game changer nas diversas negociacdes que
conduzimos no dia a dia, potencializando em muito os resultados do usuario.

Tivemos varias discussdes internas sobre se deviamos ou ndo continuar a
oferecer, gratuitamente, aquele material. Guiados pela ideia de EMPODERAR
PESSOAS, olhamos para o numero de downloads realizados e ficamos
impressionados ndo apenas com a quantidade, mas com o impacto que
estavamos gerando na vida das pessoas. Nao foram poucos os relatos de
agradecimento que recebemos, seja pessoalmente ou por mensagens
privadas. Isso nos fez, uma vez mais, refletir sobre 0 nosso propésito e sobre o
que poderiamos fazer para ampliar ainda mais esse efeito.

Tomamos entdo uma decisao audaciosa: produzir uma versao AMPLIADA E
REVISADA do e-book, inserindo nele praticamente todas as taticas que
detalhamos no nosso livro inédito. Mais do que dobramos o niimero da edicdo
inicial, chegando a quase 50 tdticas que vocé PRECISA conhecer. Cligue aqui
para baixar e faga bom proveito de todo o conteddo.

Para ter acesso a totalidade do conteddo e conseguir os MELHORES
RESULTADOS POSSIVEIS, torne-se um membro do Clube de Negociadores,
um ecossistema completo onde vocé aprende colocando a mao na massa, sob
a orientagdo direta de mentores que ha mais 20 anos fazem com sucesso no
mundo real aquilo que ensinam.

Aprenda como melhorar seus relacionamentos e conduzir negociagdes de
forma mais efetiva. Entre para nosso time e largue na frente!

Te esperamos na outra margem do rio! Assine 'é



https://ebooktaticas.clubedenegociadores.com/
https://assine.clubedenegociadores.com/
https://assine.clubedenegociadores.com/
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0 que esta por vir? CAFE-

Inteligéncia
Emocional
e Negociacoes

Conheca as atividades externas e
eventos ao Vivo que teremos no
Clube no més de outubro.

9
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Quarta-feira
19/10 19h00
Clube de

Negociadores  Claudias
-

Dia  Nome do evento Descricdo Horario Participantes

Café com Inteligénci ional - 19h Claudia Sofia Marques
Negociacio intetugencia emaciondl € NegoCiacoes Maria Aparecida

Masterclass Fundamentos de Negociacao Francisco Guirado

BM TER
2/

FUNDAMENTOS
DE NEGOCIAGAO

26 de Outubro de 2022
19h


https://clubedenegociadores.com/events/inteligencia-emocional-e-negociacoes/
https://clubedenegociadores.com/events/master-class-fundamentos-de-negociacao/
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Atividades dos Grupos de Trabalho (GT)

'?"i 1 7
= ﬁ S .'“ ‘\ ' O Clube atualmente possui quatro Grupos de Trabalho muito atuantes: de

. ] PP Taticas; de Estudo de Livros; de Soft Skills, e de Filmes de Negociagdo. Suas
4 )

"
Lilliee

atividades tém como propdsito maior a formagdo e o desenvolvimento do
nosso sentimento de COMUNIDADE, por meio do compartilhamento de
experiéncias e saberes em areas de conhecimento ligadas diretamente ao
nosso core, bem como o desenvolvimento de novos contedidos / produtos. A
" . participacdo nesses grupos ocorre de forma voluntdria, sendo no entanto
Reunido do Grupo de filmes restrita a0s membros do Clube de Assinaturas.

"llilllllllllll||

L- : L% J

Os encontros periédicos sao gravados e proporcionam, dentre outras, a
oportunidade de desenvolvimento de novos produtos que geram beneficios
para todos. Abaixo compilamos os principais dados de interesse:

Grupo de Trabalho  Coordenacdo Tematica atual Reunides Informacdes

. 2. a2 e . :
Gimes Maria Regina Andlise da série “Borgen” L0 gl Ll il

de Negociacdo do més, as 7h30 (Restrito a instrutores)
Titicas Francisco Desenvolvimento de novas taticas; producao Quartas, de 8h 3s 10h ;llqug aqui

do livro (inédito) (Restrito a instrutores)

Soft Skills Francisco Estudo das Soft Skills Segundas, de 8h as 10h Clique aqui

Participe!



https://clubedenegociadores.com/formulario-gt-filmes/
mailto:Edilson.farias@clubedenegociadores.com
mailto:Edilson.farias@clubedenegociadores.com
https://www.asaas.com/c/726948564254
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0 cenario é um tribunal do juri americano, onde doze jurados tém sob seus
ombros a responsabilidade de elaborar o veredicto de um jovem de 18 anos, que
esta sendo acusado de ter assassinado o pai em decorréncia de uma briga. As
regras foram apresentadas logo no inicio pelo juiz: somente no caso de
unanimidade os jurados deveriam condenar o réu. Em caso de discordancia ou
possiveis duvidas, deveria prevalecer como veredicto a inocéncia. Em caso de
condenacdo, seria aplicada a pena de morte por crime de homicidio.

Ja reunidos em uma sala, os jurados efetuam uma votacdo para identificar a
percepcdo inicial dos membros. Como resultado, apenas um deles votou pela
inocéncia, afirmando que tinha ddvidas e que, portanto, manteria seu voto, até
apresentacdo de prova incontestdvel contrdria. Esse personagem, entdo, assume
0 papel central ao discutir, de forma calorosa, 0s pontos cegos do caso, tentando
convencer 0s demais que as evidéncias de autoria demonstradas nao seriam tao

DOZE HOMENS E irrefutdveis como sugerido inicialmente. Aos poucos, sua agdo faz com que cada
jurado reflita sobre seu voto e reveja seu modo de pensar, deixando de lado
UMA SENTENGA preconceitos que poderiam corromper o julgamento.
> Il L
h lJ P J l 32 Dirigido por Sidney Lumet, o filme mostra a importancia da identificacdo do perfil
e interesses das partes; o valor das alternativas e do dominio das técnicas de

m superacdo de objecdes; e a necessidade da gestdao das emogdes no processo.

* Doze homens e uma sentenca (Henry Fonda e Reginald Rose; Orion Nova e
United Artists), 1957. Disponivel na plataforma Amazon Prime Video e em DVD.

PS: Que tal sugerir uma série, um filme ou um livro? Clique aqui e mande!


https://pt.wikipedia.org/wiki/Sidney_Lumet
mailto:edilson.farias@clubedenegociadores.com
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Masterclass — Fundamentos de Negociagéo

Um auldo como vocé nunca viu

Muito se fala sobre taticas e estratégias avancadas de negociacdo. Mas ndo
podemos esquecer que antes de correr, precisamos aprender a caminhar. Mas o
que desejamos dizer com i5507?

A pratica mostra que nogBes basicas de negociacdo sdo, na maior parte das

vezes, ignoradas. Seja por anseio ou por simples falta de conhecimento, as

pessoas pulam etapas para, em tese, alcancarem os resultados pretendidos de

forma mais rapida - e isso, infelizmente, & mais normal do que parece. Porém,

como alguém que possui mais de 30 anos de experiéncia na area, posso afirmar

Gubede que o dominio dos fundamentos de negociacdo é imprescindivel para qualquer
pessoa que deseja se sobressair na carreira.

Master Class de

Pensando nisso, estamos preparando uma super Masterclass 100% online e
gratuita que ira abordar os principios basicos que norteiam as principais técnicas
de negociacdo que existem. Um contelido estrategicamente desenvolvido para
quem quer sair do amadorismo e dar passos mais largos no universo da
negociagdo. Que tal?

Anote na agenda: ele vai ocorrer no dia 26 de outubro, as 19h. Inscreva-se
gratuitamente e receba as informacdes diretamente no nosso Grupo Exclusivo.
Continuem ligados!

Inscreva-se ja!



https://clubedenegociadores.com/events/master-class-fundamentos-de-negociacao/
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CRIE CONEXOES, APRIMORE SUAS HABILIDADES
E VEJA SUA VIDA PROFISSIONAL E PESSOAL
MUDAR PARA SEMPRE

ASSINE ACORA MESMO
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Por que ser assinante do Clube de Negociadores?

Transforme suas negociagbes

Sabe qual a principal caracteristica que enxergamos em grandes profissionais, de
qualquer area? Todos sao eximios negociadores. Pode reparar, eles dominam as
técnicas, desenvolveram as Soft Skills necessarias e sabem utiliza-las ao seu favor.
Saber negociar concede a qualquer pessoa uma diferenciacdo imediata. Vocé
rapidamente sentird a diferenca - e as pessoas ao seu redor também.

Agora, vocé pode conquistar esse diferencial sem ter que gastar rios de dinheiro
com formagdes caras e pouco objetivas. Como? Fazendo parte da maior e melhor
comunidade de negociacao do pais.

Na nossa plataforma vocé encontrard mais de 30 formacdes com certificado,
artigos, acervo de tdticas de negociacdo, biblioteca virtual, grupos de estudos e
muito mais. Criamos um ecossistema onde vocé encontrara um ambiente sequro
para aperfeicoar suas habilidades, com o0 apoio de pessoas que passam pelas
mesmas dificuldades todos os dias e estdo sempre dispostas a ajudar.

Faca como mais de 2 mil pessoas que deram um passo a mais em suas carreiras e
junte-se a nos, a mais qualificada COMUNIDADE do pais.

Lembrando que o risco é zero: vocé tem garantia incondicional de 30 dias - caso
ndo goste do nosso conteudo, devolvemos o seu dinheiro com rapidez, sem
perguntas.

Assine ja!



https://assine.clubedenegociadores.com/

Para Refletir

“Tendemos a nos concentrar
tanto nos nossos problemas e no
que nos queremos que temos
pouco ou nenhum espago mental
para dedicar ao problema da

outra parte”.
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Infelizmente é so...

Chegamos ao final de mais essa edicdo da Clubnews (as usval, com aquele
gostinho de “quero mais”, snif snif...) a‘@

Para lembrar: aproveite a oportunidade e assine ja nossa plataforma para
desfrutar do nosso crescimento. Por um valor menor do que um cafezinho por
dia vocé tem acesso a um conteudo transformador, que vai mudar a sua vida.
Venha para nosso time e testemunhe que o nosso propdsito de “empoderar
pessoas para que elas conquistem seus sonhos e a alcancem seus objetivos
por meio do conhecimento da arte da negociacdo” ndo é mera propaganda.

A outra dica? acompanhe-nos pelas nossas redes sociais. Com frequéncia
inserimos contetidos que podem fazer a diferenca na sua vida por a.

@) Instagram  Youf[)  Fdfacebook  Linked [}

Achou que iriamos esquecer o link para que vocé se torne assinante e realizar
seu desejo de crescimento? Clique aqui!

Quer conhecer quem somos? Estamos aqui!

Grande abrago e 6timas negociaces para vocé!!

/ Clube de
*»? Negociadores



https://assine.clubedenegociadores.com/
https://clubedenegociadores.com/sobre-o-clube/
https://www.youtube.com/channel/UCml8wnCSf6dIWcNl_sENjCg
https://www.linkedin.com/school/clubedenegociadores/
https://www.facebook.com/clubedenegociadores.com.br/
https://www.instagram.com/clube.de.negociadores/

